	事　業　計　画　書


年　　月　　日作成

事業所名　　　　　　　　　　　　　　　

代表者名　　　　　　　　　　　　　　　

所在地　　　　　　　　　　　　　　　　

電話番号　　　　　　　　　　　　　　　
１．事業内容

	事業概要



	事業コンセプト



	事　　　

業　コンセプトの詳細


	商品サービスの内容

ターゲット市場

販売方法

セールスポイント



	創業者のプロフィール



	創業の動機



	創業にあたっての理念・方針・ビジョン



	外部環境分析

　ターゲット市場の動向

　競合状況：



	自身の強み

　経験

　人的ネットワーク

　その他



	今後必要な資源

　ヒト

　モノ

　知識・技術

　これらの調達手段




2.開業資金計画

	必要資金
	調達方法

	設備資金

　敷金、保証金

　内装工事代

計
	金融機関からの借入

計

	必要器具

計
	親戚、友人からの借入

計

	開店時経費

　初回仕入代

　広告宣伝費

計
	自己資本

計

	開店後の運転資金（2ヶ月程度）

計
	その他

計

	合計
	合計


3.見積損益計算書

	
	1年目
	2年目
	3年目

	売上高
	　　　　　　　　
	　　　　　　　　
	　　　　　　　

	売上原価
	
	
	

	売上総利益
	
	
	

	販売管理費
	人件費
	
	
	

	
	地代・家賃
	
	
	

	
	支払い利息
	
	
	

	
	減価償却費
	
	
	

	
	その他経費
	
	
	

	
	合計
	
	
	

	営業利益
	
	
	

	営業外収支
	
	
	

	経常利益
	
	
	

	法人税など
	
	
	

	当期利益
	
	
	


4.人員計画

	
	1年目
	2年目
	3年目

	社員

パート


	
	
	


	事業名：
	年度

	
	戦略実行スケジュール

	実行計画内容
	月　　月　　月　　月　　月　　月　　月　　月　　月　　月　　月　　月

	１家族などの協力者の理解と説得

２事業計画書の作成（立上費用の見積）

３資金調達方法の検討

４支援瀬策の検討と申し込み

５金融機関との調整

６仕入先の確定

７販売ルートの構築

８人材確保

９会社設立

10事務所の開設　備品の調達


	


PAGE  
1

